Liebe Kundinnen, liebe Kunden,

der Wettbewerb auf dem Strommarkt
geht in eine weitere Runde. Wir vom
EZV sind vorbereitet und sicher, lhnen
auch weiterhin wettbewerbsfihige An-
gebote machen zu kdnnen. Mit kon-
kurrenzfahigen Preisen und natiirlich
mit dem gewohnt guten Service.

Zu diesem Service gehort auch, Sie,
verehrte Kundinnen und Kunden, regel-
méaBig iiber wichtige Anderungen auf
dem Energiemarkt und neue Preismo-
delle zu informieren oder lhnen mit

dnderungen — nicht einzeln an jeden zu
versenden, sondern in MainStrom un-
ter Hinweis im Amtsteil zu verdffentli-
chen. Zudem kommen wir damit einem
Wunsch der Kommunen nach, den
Amtsblattern von Erlenbach, Obern-
burg und Wérth ein bisschen unter die
Arme zu greifen.

Trotz des kompakten For-
mats wird MainStrom in Zu-
kunft viele niitzliche Informa-
tionen liefern — nur eben in

niitzlichen Tipps beim Energiesparenzu  etwas abgespeckter Form. :
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Weil wir beim EZV seit jeher duflerst
effizient arbeiten, stellen wir alles im-
mer wieder auf den Priifstand und su-
chen nach Mdoglichkeiten, Kosten zu
reduzieren. Mit dem neuen Konzept
von MainStrom ist uns dies einmal
mehr gelungen. Denn das Magazin er-
scheint ab sofort immer in den Amts-
bléttern als Heft im Heft und erreicht so
jeden Haushalt. Diese Tatsache erlaubt
esuns, die gesetzlichvorgeschriebenen
Mitteitungen - etwa liber Strompreis-

sportliche oder
Highlights in der Region.

Ich hoffe, dass wir in der Redaktion
immer die richtige Mischung finden.
Deshalb freuen wir uns tiber Kritik und
Anregungen, die Sie uns per Mail, per
Fax oder per Post zukommen lassen
kénnen. Die nétigen Kontaktdaten fin-
den Sie im Impressum auf der letzten
Seite unten.

Viel Spaf beim Lesen, lhr
Norbert Berres



Die Entwicklung der Energiepreise
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Die Grafik zeigt, dass der Einkaufspreis fiir Strom im {etzten jahr um rund 30 Prozent gestiegen ist und dass sich die Strompreise dem
negativen Einfluss der LeitgroBe des Energiemarkts, dem Olpreis, nicht entziehen kénnen.

Der Preis ist heif}

Die Energiepreise steigen un-
aufhaltsam. Ein Faktum, i{iber
das sich viele zu Recht drgern
und Uber das auflagen- und
quotenabhangige Medien h&u-
fig unsauber berichten. Denn
allzu oft steht die ganze Ener-
giebranche am Pranger. Kiar,
wer in so kurzer Zeit derart hef-
tig an der Preisschraube dreht,

macht sich keine Freunde. Aber
den EZV oder die vielen ande-
ren Ortlichen Energieversorger
und Stadtwerke fiir die aktuelle
Strompreisentwicklung verant-
wortlich zu machen, greift zu
kurz. Fakt ist: Die vier grofien
Stromerzeuger diktieren die
Preise. Auflerdem haben nicht
wenige vom Immobiliencrash

Richtig vergleichen

Der EZV ist giinstiger als viele denken. Ein Grund fir diese hdufige Fehlein-
schatzung sind Tarifrechner wie verivox.de. Anbieter X kann im ersten Quartal
zwar billiger sein als der EZV. Ubers Jahr gerechnet fahrt der Kunde aber
schlieRlich schlechter, weil Anbieter X seine Preise im dritten Quartal extrem
stark erhoht, der £2V seine Preise aber stabil halt. Vergleichs-Tools im Internet
zeigen nur Momentaufnahmen. AuRerdem sollte sich jeder, der einen Online-
Rechner nutzt, die Bewertungen durchlesen. Sie geben einen guten Einblick in
die bisweilen haarstraubenden Geschéftsgebahren.

|

gebeutelte Investoren auf der
Suche nach profitablen Antagen
den Stromhandel entdeckt. Die
Folge: Inzwischen wird an der
Strombérse regelrecht gezockt,
was die Preise nach oben treibt.

Weitreichende Folgen

Mit den hohen Strompreisen
hat der EZV ebenso zu kdmpfen
wie die vielen Stromkunden.
Denn Preiserhbhungen verlei-
ten den einen oder anderen
einfach aus Arger zu wechseln
ohne genau zu rechnen. Markt-
schreierische Angebote gibt es
reichlich — spédtestens seit die
vier Grofen mit Billig-Tochtern
auf Privatkundenfang gehen,
wie EnBW mit Yello oder E.ON
mit e-wie-einfach. Was aber



passiert, wenn die lokalen
Stromversorger wie der EZV Kun-
den verlieren? Zunachst nur
wenig. Aber schon mittelfristig
diirfte ein solches Szenario den
massiven Umbau der {iblichen
Daseinsvorsorge zur Folge ha-
ben. Denn wird eine kritische
Kundenzahl unterschritten, kon-
nen die Regionalversorger nicht
mehr wirtschaftlich arbeiten.
Fiir den Mainbogen hiefe dies,
dass die jahrlichen Ausschiit-
tungen des EZV an die Kommu-
nen Erlenbach, Obernburg und
Worth deutlich schmaler ausfie-
len und dann ausblieben. Den
Kdmmerern wiirde also Geld
fehlen, mit dem sie viele &ffent-
liche Einrichtungen finanzieren.

Aber Beteiligungen, die ihren
Gesellschaftern keine Kapital-
verzinsung bieten kénnen, wer-
den tiberkurz oder lang verkauft.
Wahrscheinlich an einen der
grofen Vier oder eine ihrer

Tochter. Und wo deren Gewinne
hinflieBen ist klar: Ganz sicher
nicht in kommunale Kassen.

Bestens aufgehoben

Doch noch ist es nicht so weit.
Tatsachlich hat sich derEZV bis-
lang sehr gut im Wettbewerb
behauptet. Das lag auch an der
klaren Preispolitik. In allen ein-
schldgigen Strompreisportalen
im Internet war nachzulesen,
dass der EZV zu den giinstigs-
ten Anbietern z&dhlt und biswei-
len deutlich bessere Tarife an-
bietet, als die machtigen Strom-
konzerne oder deren Billig-Ab-
leger. Auch den kommenden
Aufgaben stellen sich die Strom-
experten aus Worth. Mit neuen
Tarifen, die auf die Bediirfnisse
der einzelnen Kundengruppen
zugeschnitten sind und mit um-
fangreichem Service wird der
EZV bei seinen Kunden beste-
hen kénnen.

Im Dienst der Kunden
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OKOPROFIT-Label

fiir den EZV

Seit April darf der EZV das begehrte
OKOPROFIT-Label filhren. Die Ex-
perten der Initiative Bayrischer Un-
termain vergaben die Auszeich-
nung nach Workshops und Vor-Ort-
Terminen, bei denen sie sich ein
Bild vom Umwelt-Engagement des
EZV verschaffen konnten. Das Label
bekommen nur Unternehmen, die
umwelt- und ressourcenscho-
nendes Wirtschaften nachweisen.

Wie ernst es die Macher des EZV mit der Kunden-
orientierung nehmen, |dsst sich unter anderem
daran erkennen, das sich das Unternehmen ein
neues Leitbild gegeben hat:

Unser Unternehmen, der EZV, gehért den Biir-
gern von Obernburg, Erlenbach und Wérth und ist
eng mit den Kommunen verbunden. Wir garantie-
ren seit {iber 50 Jahren die sichere Versorgung mit
Strom bei einem sehr guten Preis-Leistungs-Ver-
haltnis. Uber diesen Auftrag hinaus engagieren
wir uns fiir eine lebenswerte Region. Wann immer
es maoglich ist beauftragen wir anséssige Unter-

nehmen und sichern so Arbeitspldtze. Zudem bie-
ten wir jungen Menschen Ausbildungsplétze an.
Eines unserer wichtigsten Ziele ist es, sparsam zu
wirtschaften und Gewinne zu generieren, um sie
den Anteilseignern — den Kommunen und damit
den Biirgern — auszuschitten. Damit starken wir
unmittelbar die Infrastruktur unserer Beteiligungs-
stédte. Wir orientieren uns am Nutzen der Blirger
und wollen dauerhaft wichtiger Bestandteil der
kommunalen Daseinsvorsorge bleiben. Auf unse-
re Kompetenz und unser Engagement kdnnen
Kunden und Kommunen vertrauen.



Einfach beim EZV bleiben

= _

Im Mainbogen hat der Wechsel des Stromanbieters kei- v )
nen Sinn. Bei den aktuellen Preisen der Worther lohnt
sich der Aufwand nicht. Denn der EZV hat drei Tarife am
Start, die praktisch jedes Angebot der {iberregionalen
Billiganbieter halten. Und das ganz ohne einen Tarif-
rechner fiittern zu miissen.

Ein- und Zweipersonenhaushalte mit einem Jahres-
stromverbrauch bis zu 3150 Kilowattstunden fahren mit
EZV Privat am besten. 18,95 Cent pro Kilowattstunde und A
der besonders giinstige Grundpreis von nur 5,75 Euro im
Monat machen das Angebot zum Bestseller. EZV Family ist
fiir all jene konzipiert, die mehr als 3150 Kilowattstunden
jéhtlich verbrauchen. Ein Grundpreis von 10,46 Euro und
17,17 Cent pro Kilowattstunde diirften auch kiihle Rechner (iberzeugen. Das besondere Plus dieses Tarifs
ist die kurze Vertragslaufzeit. Und wer grole Teile seines Strombezugs in die Nacht oder auf die Wochen-
| enden verlagern kann, spart mit EZV Family Plus noch einmal.

Wer mehr iber die giinstigen Sondertarife erfahren mdchte, kann sich an die Energieberater des EZV
wenden. Telefon (093 72) 9455-32 oder 33 oder im Internet: www.ezv-energie.de

. 1000 Kilowattstunden Strom gewinnen

Wer die Ratselfrage beantwortet und seine richtige
Lésung einsendet kann mit etwas Gliick 1000 Kilo-
wattstunden Strom gewinnen. Eine durchschnitt-
liche vierkdpfige Familie kommt damit ein Viertel
Jahr lang aus. Die Rétselfrage lautet: Wie lang gibt
der EZV sein Kundenmagazin MainStrom heraus?
Kleiner Tipp: Die Losung steht im Heft.

Senden Sie lhren Losungsvorschlag an:

EZV Energie- und Service-GmbH & Co. KG
Untermain,

Landstrafie 47, 63939 Worth am Main

Per Fax an die (09372) 9455-15 oder per Mail an
gewinnspiel@ezv-energie.de

Einsendeschluss: 23. August 2008

Der Rechtsweg ist ausgeschlossen.
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